
 

Beschaffung und Vertragsmanagement

  Bessere Lieferantenverwaltung vom  
Onboarding bis zur Leistungsmessung

  Kürzere Beschaffungszyklen durch  
optimierte Beschaffungs-Workflows  

  Mehr Transparenz zur Unterstützung von 
Verhandlungen mit Auftragnehmern 

  Effizienzgewinne durch Automatisierung von 
Prozessen in Beschaffung und Auftragsvergabe

• Übersichtliche Anzeige sämtlicher Verträge, 
Lieferanten, Einkaufsverläufe und Projekte 

• Koordination komplexer Prozesse, 
Aufgaben und Freigaben zwischen allen 
Beteiligten in der Beschaffung und 
Auftragsvergabe

• Echtzeit-Berichterstattung und 
-Überwachung für sämtliche Aktivitäten im 
Beschaffungszyklus zur Unterstützung von 
Entscheidungsprozessen 

• Unternehmensweite Erweiterung und 
Vernetzung von Systemen und Daten

TRANSPARENZ ZUR DURCHGÄNGIGEN VERBESSERUNG VON BESCHAFFUNGSZYKLEN

Beschaffungsabteilungen kontrollieren Ausgaben und unterstützen den operativen Betrieb durch 

den rechtzeitigen Einkauf hochwertiger Waren und Dienstleistungen. Ihnen kommt somit eine 

entscheidende strategische Funktion im Unternehmen zu. Effizienzsteigerungen in diesem Bereich 

führen zu Kostensenkungen, Risikominderung und besseren Kaufentscheidungen. 

Unternehmen, die Beschaffungsabläufe einschließlich Einkauf und Lieferantenkommunikation 

zentralisieren und automatisieren, können strategischer planen und verhandeln. Dennoch wird bei der 

Beschaffung und Auftragsvergabe allzu oft mit manuellen Prozessen, Tabellendateien und Datensilos 

gearbeitet. Unter dem Strich kommen dabei lange Vorlaufzeiten und höhere Kosten heraus.  

BESSERE ERGEBNISSE IN KÜRZERER ZEIT

Die Low-Code-Plattform von Appian unterstützt Unternehmen bei der proaktiven Verwaltung 

sämtlicher Aspekte im Alltag des Beschaffungs- und Vertragsmanagements. 



Beschaffung und Vertragsmanagement

Appian bietet eine Low-Code-Automatisierungsplattform, welche die Erstellung von wesentlichen 
Geschäftsanwendungen beschleunigt. Viele der weltweit größten Finanzinstitute nutzen Appian-Lösungen, 
um das Kundenerlebnis zu verbessern, operative Exzellenz zu erreichen sowie globales Risikomanagement und 
Compliance zu vereinfachen.

Weitere Informationen finden Sie auf appian.de

FOKUS
Durch Automatisierung lassen 
sich Aufgaben und Abläufe in der 
Beschaffung und Auftragsvergabe 
effizienter verwalten. 

• Mehr Lieferkettentransparenz zur 
Unterstützung von Entscheidungs- 
und Verhandlungsprozessen in der 
Beschaffung und Auftragsvergabe

• Zuverlässige Kommunikations-
abläufe und datengestützte 
Erkenntnisse zur effizienteren 
Verwaltung von Lieferanten-
beziehungen und Anbieterauswahl

• Effizienzgewinne durch 
Automatisierung der End-to-End-
Lebenszyklen in Beschaffung und 
Auftragsvergabe

• Kürzere Durchlaufzeiten zwischen 
Ausschreibung, Anbieterauswahl  
und Auftragsabwicklung 

 

DAS STEUER ÜBERNEHMEN
Mit Appian lassen sich neue 
Anwendungen schnell entwickeln, 
bereitstellen und skalieren, u. a.: 

• Onboarding von Mitarbeitern  
und Auftragnehmern

• Personalmanagement 

• Interner Helpdesk

• IT Asset Lifecycle Management

• Fusionen & Übernahmen 

• Auftragsverwaltung 

• PMO-Management

• Umsatzrealisierung

• Anbieter- und Lieferanten-
management 

VORBEREITUNG AUF DIE ZUKUNFT
Herausragende Leistungen in Beschaf-
fung und Vertragsmanagement stärken 
die Geschäftsbeziehungen – und 
steigern damit Wachstum und Einfluss.

Die Transformation der Beschaffung 
erfordert Geschwindigkeit und 
Leistung. Die Low-Code-Development-
Plattform von Appian bietet beides. 

Mit Appian können Unternehmen  
Web- und mobile Anwendungen 
schneller erstellen, sie in der 
Appian Cloud betreiben und komplexe 
Prozesse durchgängig und ohne 
Einschränkungen verwalten. 

TRANSFORMIEREN SIE DIE BESCHAFFUNG UND AUFTRAGSVERGABE MIT APPIAN: 

Die Lösung verbessert die Effizienz und senkt die 
Kosten für den gesamten Vertragslebenszyklus. In 
den ersten 10 Monaten nach Implementierung 
konnten 14.000 Aufträge vergeben werden.

Die Lösung führt zu Verbesserungen im Bereich 
Vertragsverhandlungen und -verlängerungen, da sich 
Anbieter und Nutzungstrends besser nachverfolgen 
lassen.

Mit der Mobilanwendung für den Außendienst 
stieg die Anzahl neuer Verträge um 50 %; für 
77 % der neuen Auftragnehmer erfolgte das 
Onboarding innerhalb eines Tages.

Die Lösung übernimmt die End-to-End-Abwicklung 
in der Beschaffung und verarbeitet Aufträge im 
Wert von über 1,7 Milliarden USD mit mehr als 
36.000 Anforderungen und Aktionen.

https://de.appian.com

